orocoly.

by binamics

WhatsApp:
¢ herramienta o problema?

Muchas empresas tienenun problema estructural
en su canal digital mas usado:

@ WhatsApp esta desordenado. l Binamics por
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@ Las consultas se pierden o se responden tarde. AGRO CeReaL 5,

@ No hay trazabilidad ni control comercial.
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L Infe E'

2. Situacién fing iera &

4. Crig. Primarig carn
E. Prﬂdur.-n:hjn t

@ Lo mas critico: se pierden oportunidades de venta.
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esta siendo mal gestionado. @ 7. Cusdio resumen

“NCuesta siemprg
WhatsApp como la iinica herramienta :
Para que tu equipo comercial gestione su cartera, 0. Saty " entida
para que tus clientes se comuniquenyrealicen Escribl el ngrn
autogestionde su cuenta, enun canal seguroy formal. correspondiente,
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Antes WhatsApp herramientainformal
ahora canal estratégico de negocio

iBrocoly hace ese cambio posible!
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¢ Qué es brocoly?

brocoly es una plataforma que convierte WhatsApp enun canal de ventasy
atencion profesional, automatizado y medible.

@ Noessolounbot
@ No es solo envios masivos.

@ Es una central digital inteligente donde ocurre todalarelacion con el cliente.

cComo funciona?

‘ Entrada ordenada

Todo entra poruna unicalinea oficial.Se
elimina el caos de multiples teléfonos.

@ Campanas

@ Consultas

@ Redes sociales
@ Web

‘ Gestiony cierre
Elequipo trabaja con orden: Nada se
pierde: todo se gestiona.

@ Conversaciones centralizadas

@ Tickets asignados

@ Informacion del cliente disponible
@ Seguimientoreal

www.brocoly.ar

‘ Automatizacioninteligente
Unsistemade bots + |A que: El cliente
siemprerecibe respuestainmediata.

@ Atiende automaticamente
@ Clasificaal cliente

@ Hace preguntas clave

@ Generatickets

@ Deriva correctamente
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Diferenciales claves

@ Noreemplaza al humano: lo potencia.
LalAno vende sola: preparala conversacion para que el equipo comercial
cierre mejor.

@ Convierte audios en acciones.
El cliente manda un audio - Brocoly lointerpretay generaun ticket claro.

@ Une marketing + atencion + operacion.
Campanas > Bot > Ticket > Venta, enun mismo flujo.

@ Seintegra con sistemas existentes.
ERP, CRM, APIs: Brocoly noreemplaza, conectay ordena.

Resultados para tuempresa
utilizando brocoly

@ Atiende automaticamente
@ Clasificaal cliente

@ Hace preguntas clave T Hola Jopy, ;v estss
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la preguntano es siusarlo... ot con nosotros

La pregunta es si lo vas a seguir
gestionando de forma manual o
de forma profesional.
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